Erfaren dyrlaege

udskyder livet
som pensionist

32 ar. Sa leenge naede dyrleege Alfred Molgard at veere medejer af
Silkeborg Dyrehospital. Nu skal han vaere selvstaendig konsulent med fokus
pa tandbehandlinger, hvor han tilbyder alt fra uddannelse til radgivning
omkring indretning af tandbehandlingsrum.




Efter 38 ar som dyrleege nzermer 64-arige Alfred Molgard sig
pensionsalderen. Man kunne sa tro, at det var med henblik
pa et liv som pensionist, at han i starten af 2022 stoppede
som medejer af Silkeborg Dyrehospital. Et dyrehospital, han
kobte sigind i tilbage 11990, hvor han efter seks ar i blandet
praksis nu primaert skulle fokusere pa smadyr, hvilket han har
gjort lige siden. Alfred har i lebet af sin karriere specialiseret
sig inden FOR tand- og mundhulelidelser, og er i dag en kendt
og respekteret dyrlzege med szerlig interesse og erfaring pa
omradet.

»Det var et omrade, der interesserede mig, og det udar-
tede sig sadan, at konen til den dyrleege jeg forst arbejdede
hos, var uddannet human tandlzege. Sa hun laerte mig en
masse omkring tand- og mundhuleproblematikker, og sadan
begyndte det. Jeg har s i lobet af hele min karriere taget en
masse kurser og efteruddannelse, og ikke mindst haft et me-
get stort patientmateriale at arbejde med gennem arene,« si-
ger Alfred Molgard.

Ny konsulentvirksomhed
Det er denne ekspertise, der danner fundamentet for hans
nye konsulentvirksomhed,

Dental Vet Consult. Som konsulent vil han bruge sin store erfa-
ring og viden til at hjeelpe andre dyrleeger med at blive bedre
rustet til at foretage tand- og mundhulebehandlinger.

Det vil han blandt andet gore via uddannelse og undervis-
ning af relevante faggrupper, via hjzelp til indretning af tandbe-
handlingsrum, indkeb og brug af udstyr, samt optimering af
arbejdsgange og indtjening pa omradet.

»Tand- og mundhulelidelser har enorm betydning for dy-
renes trivsel, og det er heldigvis et omrade, der er kommet
en storre interesse for, end hvad der var, da jeg begyndte
som dyrlaege. Jeg har i lobet af min karriere set mange ek-
sempler pa, at dyrene har faet deres anden ungdom efter en
tandbehandling,« siger Alfred Molgard, der i lobet af sin karri-
ere blandt andet har lavet tandbehandling pa et afrikansk
hulepindsvin.

»Det var en sjov og anderledes oplevelse,« siger han, og slar
fast, at han glaeder sig til for alvor at komme i gang med et nyt
kapitel i arbejdslivet.

»|eg nermer mig jo pensionsalderen, men jeg har stadig ly-
sten og energien til at prove noget nyt. Jeg glaeder mig til at
komme rundt i landet og mode og radgive en masse kolleger,«
siger Alfred Molgard, der regner med at fa en smule mere tid til

familien og dyrene pa hjemmeadressen, samt ikke
mindst den store passion - vindyrkning.
»Vi ma se, hvor meget arbejde jeg far. Jeg
haber selvfolgelig, der bliver en masse at
lave, men det behover ikke nodven-
digvis at veere lige s& mange timer,
som tidligere,« siger han.

Har vidst det leenge
Idéen om at starte op som
selvstzendig konsulent
har for alvor taget form
det seneste halvandet
ar. Alfred Molgard har
nemlig igennem de
sidste mange ar vidst,
at han skulle stoppe
som medejer af Silke-
borg Dyrehospital,
nar han naermede sig
de 65 ar.
»Det var en aftale, jeg
indgik med mine to
kompagnoner, da de
blev en del af ejerkredsen
af Silkeborg Dyrehospi-
tal tilbage 1 2008« for-
klarer han.
| takt med at ti-
den som pensio-
nist naermede sig,
kunne Alfred Mol-
gard maerke, at
han ikke var klar til
at lade sig pensionere
og udelukkende nyde
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pensionistlivet, familien og dyrene pa ejendommen ved
Sitkeborg.

»|eg er ikke feerdig med at arbejde som dyrlzege, og bruge
alle de egenskaber en lang karriere har givet mig, men jeg vil
ikke arbejde fast i en anden praksis. Jeg vil gerne dele ud af
mine erfaringer og saette endnu mere fokus pa tand- og
mundhuleomradet, der er et omrade i rivende udvikling, og
jeg taenker, at jeg som konsulent kan komme vidt omkring pa
de danske dyrehospitaler og -klinikker og radgive omkring,
hvordan de skal handtere hele tandomradet,« siger Alfred
Molgard.

Der er ikke en slutdato for den nye konsulentvirksomhed,
som allerede har de forste kunder, og der er ikke en klart defi-
neret malsaetning for, hvad virksomheden skal opna. Drivkraf-
ten for Alfred Molgard er en kombination af faglig entusiasme
og et onske om at lave en stille og rolig tilbagetraekning fra ar-
bejdsmarkedet.

»Jeg ved ikke, hvor stort markedet er, men jeg har allerede
maerket en stor interesse for det, jeg kan tilbyde,« siger Alfred
Molgard.

Den forste af sin slags

Den erfarne dyrleege kan ikke hente erfaringer fra lignende
virksomhed og fa indsigt i markedet for den slags konsulentbi-
stand i veterinaerbranchen. For kombinationen af hjeelp til ud-
dannelse og undervisning af alle faggrupper, hjeelp til indret-
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ning af tandbehandlingsrummene, indkob og brug af udstyr,
samt optimering af arbejdsgange og indtjening pa omradet er
ikke tidligere set herhjemme pa konsulentniveau.

»Jeg tror, at det er forste gang et sddant koncept praesente-
res i Danmark. Jeg kender i hvert fald ikke til lignende virksom-
heder, hvor en dyrlaege pa dette omrade tilbyder sig som kon-
sulent til alle klinikker og hospitaler, der onsker hjeelp eller in-
put til alt fra behandlinger til uddannelse og radgivning,« siger
Alfred Molgard.

»Dyrlaegebranchen er igennem arene blevet mere og mere
specialiseret, og det tror jeg forsaetter. Der findes allerede kon-
ceptet 'Den engelske dyrlaege’, hvor dyrlaeger tager rundt pa
klinikker og laver operationer. Derfor kan jeg godt forestille
mig, at det med tiden bliver mere almindeligt, at man som
specialist tilbyder sin arbejdskraft som konsulent,« tilfejer han.

Pa trods af Alfred Molgards lange karriere som dyrlaege med
speciale i tand- og mundhulesygdomme er han ikke selv feer-
dig med at efteruddanne sig. Han har stadig intentioner om at
folge med i, hvad der sker inden for omradet.

»Pa Silkeborg Dyrehospital havde jeg stor gavn af de mulig-
heder for samarbejde og sparring vi havde som en del af Vet-
Family. Derfor har jeg ogsa meldt mig ind i VetFamily igen med
min nye konsulentvirksomhed, sa jeg stadig kan bruge de for-
dele det giver,« siger han.

Laes mere om Dental Vet Consult pa www.dentalvetconsult.dk
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